Глава   Х


Генезис промышленного производства и цена инициативы промышленника.





На протяжении всей работы мы шаг за шагом показывали, сколь зна�чительна роль энергии, привлеченной в производство, сколь активно она влияет на все процессы происходящие в общественно-производственном организме, и какое первостепенной значение она имеет в процессе эво�люции, человечества.


Марксизм-ленинизм же отводит первостепенное значение в эволюции общества межклассовой борьбе, где решающая роль якобы исторически принадлежит пролетариату. Исторические реалии социализма на практике показали узость концепции классовой борьбы и неверность теории при�бавочной стоимости К.  Маркса.


Безусловно, необходимо отметить то положительное марксистов, что они вообще стремились выявить полезность и историческую значимость тех или иных общественных категорий, составляющих общество. Однако, нельзя желаемое выдавать за действительное. Исходя из положений данно�го исследования, можно легко придти к выводу, что роль пролетариата, хотя и имеет своё историческое значение, но, тем не менее, она весьма преувеличена Марксом и его последователями, равно как абсолютно не�верно они отнеслись к промышленникам. И это не удивительно, т.к. Маркс и Ленин, будучи по жизни непроизводящими, не могли объективно оценить ни роль промышленника, как инициатора производства, ни роль пролетария, как помощника и соучастника промышленника. Они могли лишь оценить пролетариат, как стихийную силу, которую можно использовать для дости�жения своих политических целей.


Велико и их заблуждение, что политическими методами можно решить рост общественного благосостояния. 


В данной главе мы рассмотрим цену инициативы промышленника как создателя  производства с тех же позиций - с позиции  общественной зна�чимости энергосредств. А также мы рассмотрим влияние энергосредств на формирование некоторых экономических ситуаций в определении цены инициативы производственной деятельности промышленника.


Как известно, что промышленное предприятие отличается от пред�приятия ремесленника тем, что на предприятии промышленника господствует четко выраженное разделение труда, где организация производ�ства возложена на промышленника, а непосредственное изготовление про�дукции возлагается на рабочих. Но это есть всего лишь констатация того,  что уже есть при сформированном и реально действующим предприятии. 


Для того чтобы создать любое предприятие совершенно недостаточ�но установить подобные правила взаимоотношений между группой людей, недостаточно и наличие в торговой сети необходимых инструментов и материалов.


В первую очередь, для того, чтобы предприятие появилось, необходимо наличие инициатора создания производства, среди множества сограждан общества, которые впоследствии образуют собой производственный коллектив. Сам же создатель производства должен обладать следующи�ми качествами:


повышенной социальной активностью, т. е. инициативностью,


необходимо, чтобы инициатор четко знал, что он хочет создать,


для осуществления первых двух пунктов инициатор должен обла�дать знанием всех ньюансов в технологии задуманного им производства,


инициатор должен обладать повышенной способностью восприни�мать всевозможную информацию с целью привнесения знаний в своё производство.


Все четыре качества, описанные в пунктах 1, 2, 3, 4 составляют главный производствообразующий капитал инициатора производства. 


И, действительно, если даже у инициатора нет денег для приобре�тения необходимых средств производства, то благодаря своей инициати�ве, он раздобудет нужные деньги даже ценой беспощадной эксплуатации собственных сил. Ярким примером тому является основоположник амери�канского автомобилестроения Г.Форд.


Если же у человека есть деньги, но нет всех четырех качеств, то такой человек никогда не обогатит общество новой производственной единицей и будет пребывать в состоянии рантье, подобно тому, как вла�делец магазина по продаже музыкальных товаров не обогатит своих соо�течественников "Лунной сонатой", не имея природного дарования.


Марксизм же пытается убедить всех в том, что становлению и созданию промышленных производств обязательно предшествует перво�начальное накопление капитала. И, в определенной мере, навязать это неверное положение марксистам удалось даже среди специалистов западных стран, если судить об этом, глядя на то, какие советы они навя�зывают нынешним правительствам стран СНГ по поводу приватизации народного хозяйства. И по тем хищническим методам, которыми эта прива�тизация совершается.


Западные консультанты и постсоветские деятели мыслят по-марксистски, что якобы достаточно произвести раздачу предприятий ловким представителям чиновничества, т. е. создать благоприятные условия в период так называемого первоначального накопления капитала для  некоторых, как сразу в странах появится система хозяйствования подобная западной. И это абсолютная ошибка с трагическими последствия�ми для народов, населяющих постсоветское пространство.


Рассмотрим генезис возникновения промышленного производства аналитически, т.е. постараемся рассмотреть внутреннюю суть эволюции элементов общественного производства от простого к сложному.


Промышленное производство является логическим продолжением ре�месленного производства и частного земельного хозяйства, как новое объединение отдельных  производителей.


Каждый отдельный производитель /ремесленник, фермер/, в процессе созидания своей продукции, затрачивает свою энергию. Но для создания производства и постоянного его воспроизводства каждый самостоятельный производитель должен проявить инициативу. Если человек не обладает инициативой, а имеет лишь рабочие руки, то он станет где-нибудь наемным рабочим, но ни ремесленником, ни фермером.


Инициатива производителя выражается в том, что для того, чтобы произвести свои изделия, производитель должен приобрести знания того дела, которым он собрался заниматься, приобрести инструмент и материалы.


Во время всех этих приобретений производитель затрачивает свою энергию также, как и при непосредственном создании своих изделий. Именно эти трудозатраты и не учел Маркс в своих исследованиях. Но тот, кому приходилось что-либо делать, хорошо знает, что подготовка к основной работе может занимать порой большую часть рабочего време�ни. Учитывая все трудозатраты производителя, мы вправе записать, что энергоемкости изделий Е т  состоят из Е ф - единиц непосредственных физических затрат производителя и и Еи  - единиц трудозатрат выражающих инициативный труд.


Е т = Е и + Е ф =  Е ч , где      Е ч совокупность всех трудо�затрат производителя.


Выбрав величину энергоемкости Е т равную единице, мы вправе записать, что при изготовлении n  единиц изделий в день в единичной  энергоемкости Е т  воплотилось:


Е т = �EMBED Unknown��� Е и  + �EMBED Unknown��� Е ф =Е ч        /14/


Предположим, что несколько ремесленников собрались и договори�лись, что они, для того, чтобы не бегать каждый раз на рынок за покуп�кой сырья и прочих сопутствующих материалов, в складчину наймут одного шустрого паренька выполнять эти работы. Высвободившееся время каждый ремесленник сможет продуктивно использовать в непосредственном изго�товлении своей продукции. Следовательно N - 1 производителей должны произвести N изделий, чтобы одно изделие пошло на оплату помощника. Формально это трудовой коллектив, состоящий из N членов, который в день для создания своих изделий   израсходует   NE   энергии  человека  и,  следовательно, мы вправе записать  N Eт = Еи  + ( N-1 ) Еф  энергии, где Еи  - энергия, затраченная исполнителем, нанятым коллективом ремес�ленников, а Еф - энергия ремесленников, затрачиваемая ими непосредственно для создания изделий. Очевидно, что одна единица энергии чело�века, воплощенная в изделиях, примет вид:


Еч = �EMBED Unknown���Еи +�EMBED Unknown���Еф                  /15/


Как мы видим, что при такой организации  производства каждая, воплощенная в изделии, единица энергии человека состоит  из �EMBED Unknown��� частей энергии исполнителя и   �EMBED Unknown��� частей энергии ремесленни�ков.


Если сравнить формулы  /14/ и  /15/, то можно заметить, что они подобны за исключением  того, что в формуле  /14/   первый член представляет собой энергию  инициативных работ ремесленника, а в формуле /15/ первый член представляет собой  величину энергоза�трат исполнителя. Как видно,  эти  формулы демонстрируют, что  в процессе кооперации  ремесленников часть своей инициативы ремесленни�ки передали исполнителю, и теперь в каждом изделии, произведенном отдельно каждым ремесленником, воплощена работа исполнителя. Общее, что объединяет самостоятельных ремесленников, это то, что все их изделия объединены, хотя и незначительной долей труда нанятого исполнителя.


Промышленное производство имеет самую характерную черту, заключаю�щуюся в том, что в каждом до одного изделии, овеществлены трудозатраты всех производителей, т. е. каждое изделие представляет собой совокупность трудозатрат членов всего коллектива.


Одновременно все изделия промышленного  предприятия, объединённые долей труда каждого из членов производственного коллектива, т. е. во всех изделиях до одного есть доля каждого сотрудника, которая, по сути, делает изделия внутренне подобными.


Изделия ремесленников также внутренне подобны, ибо их делает подобными участие исполнителя, нанятого ремесленниками.


Можно заметить, что в силу вышеизложенных обстоятельств, объединен�ные трудом исполнителя, ремесленники представляют прообраз будущих про�мышленных коллективов. И труд исполнителя делает сущность  изделия ре�месленников де-юре продуктами промышленного производства. Но для того, чтобы эти товары стали воистину  промышленными, т. е. де-факто, объединению товаропроизводителей необходимо совершить еще два исторических шага. И они не заставили себя долго ждать. Второй шаг в зарождении про�мышленных предприятий совершился по следующему сценарию.


Предположим исполнитель, нанятый ремесленниками, оказался сооб�разительным, инициативным и не ленивым малым. Он изучил весь техноло�гический  процесс ремесленного производства, организационные способности он развил в процессе исполнения своих обязанностей и теперь, как знаток производства может и сам организовать подобную систему с той лишь разницей, что теперь он сам предлагает нескольким ремесленни�кам свои услуги, и выступает, как инициатор объединения этих ремеслен�ников. Более того, будучи человеком рациональным, он может обзавестись и кое-какими средствами производства, например, сырьём, которое он мо�жет предложить новому объединению, как свой весомый пай, дающий ему некоторые преимущества перед другими участниками объединения. Теперь его положение резко изменилось - исполнитель становится инициатором и полноправным соучастником объединения. Разумеется, и это объедине�ние неустойчиво, ибо каждый ремесленник волен выбыть из объединения. Но приобретенное положение инициатор не захочет потерять и будет по�стоянно стремиться к восстановлению и формированию подобных объеди�нений. Возврат назад, в ранг мальчика на побегушках, лишен для него всякого смысла. Закрепить свое положение он сможет лишь занявшись формированием замены ремесленников новыми работниками. Для этого ему необходимо не столь иметь нужные средства труда, сколь возможность или способность обучить свои кадры новому ремеслу. Такой инициатор становился артель�ным бригадиром.


Если же инициатор обладает полным комплектом средств  производ�ства, то его положение становится почти неуязвимым. Говорить о сред�ствах производства, как о второстепенном факторе позволяют те доводы, что не для всякого рода производственной деятельности  необходимо специальные инструменты. Многие работы того далекого времени выпол�нялись инструментами, которые были в каждом домашнем хозяйстве, напри�мер, молоток, топор, лопата и т. п. Но организационные моменты, такие как нахождение заказчика на работы, оформление документов, знание произ�водства работ, приобретение и подбор материалов и т. д. могло пред�ставлять куда большее значение, нежели инструмент. И, тем не менее, вла�дение собственными средствами производства обеспечивало инициатору больше полномочий в ведении дел.


Безусловно, инициатор производства возникал и среди самих ремес�ленников. Увеличивая численность подмастерий, ремесленник брал на себя больше организаторских функций, передавая своим подмастерьям функций непосредственных исполнителей работ. Но из какой бы среды не выделял�ся инициатор новой производственной структуры, общее для них то, что они брали на себя инициативу по организации новой системы производства. Они же и явились подвижниками по внедрению и развитию новой организации труда.


Этот исторический этап знаменателен тем, что в производственном объединении произошло главное функциональное разделение производителей в создающихся производственных структурах, разделение на инициаторов и исполнителей.


Когда в обществе такая организация общественного производства становится вполне обыденным явлением, то, как бы ни были кратковременны подобные объединения, они будут неизбежно появляться снова и снова.


 Важную роль в преодолении срока существования объединений произво�дителей играл сам инициатор этого объединения. Инициатор производства той поры должен был обладать большим знанием всего производства, неже�ли его подручные. А чаще всего он один владел каким-нибудь технологическим секретом, без применения которого не получался конечный продукт. Так, например, сталевар знал рецепты необходимых компонентов, чтобы сва�рить качественную сталь, столяр знал секреты приготовления лаков, чтобы изделие приняли товарный вид. Литейщики колоколов владели знаниями составных пропорций формы колокола и присадками для литья.


Но время шло, общество развивалось, и секреты то ли устаревали, то ли становились достоянием многих. Например, появились предприятия по производству лакокрасочных изделий, и теперь индивидуальное владение секретом приготовления лака утратило своё значение.


Как видно, качества инициатора производства и его собственность на средства производства не могли стать решающими факторами, долговременно удерживающими объединение производителей, следовательно, они и не опре�деляли завершение формирования новой структуры общественного произ�водства в целом.


Для того, чтобы окончательно сформировались зарождающиеся производственные структуры и определились, как норма для существования общества, необходимо было совершить еще один шаг на пути формирования промышленного производства.


Как мы убедились, ни владение секретом технологий, ни владение сред�ствами производства не могло являться цементирующей силой зарождаю�щихся новых форм производства. Рядовые производители, поднаторев, могли  свободно покинуть это предприятие и заняться индивидуальной деятельностью. Для того, чтобы сдержать процесс текучести кадров, инициатору было необходимо, придумать новую систему внутри своего предприятия. Необ�ходима была такая система производства, которая сама по себе явилась бы фактором  удержания производственного коллектива. Решение этой жизне�нно необходимой задачи было найдено в виде внутрипроизводственного разделения труда. Теперь каждый рабочий или группа рабочих выполняет небольшую часть работ


всего технологического процесса; так возник принцип узкой специализации на производстве. В результате такого под�хода, сократилось время профессионального обучения и приобретения производственных навыков рабочего. Повысилась производительность труда каждого участника производства и, как следствие, увеличилось количество выпускаемой продукции. Но главное, узость профессии закрепляла работников  за предприятием, в частности, и за всем промышлен�ным производством в целом, включая и отраслевое закрепление. Теперь,  если, рабочий решает покинуть своё предприятие, всё равно он вынужден идти на предприятие подобное предыдущему. Это подтверждает то, что не частная собственность на средства производства является виной соответствующего положения пролетариата, а его узкая профессио�нальная пригодность и отсутствие инициативы в создании своего собст�венного производства.


С появлением внутрипроизводственного разделения труда система общественного производства переходит от спонтанных производственных образований к стабильным промышленным предприятиям. И, главное, сам процесс возникновения новых предприятий стал необратимым и, если какое-либо предприятие устаревало, то ему на смену появлялось новое. Внутрипроизводственное разделение труда по специальностям обеспечи�ло инициатору экономически стабильное положение и тем самим позво�лило ему заняться дальнейшим совершенствованием своего поприща.


Необходимо отметить и то, что в этот период основой производства продолжает быть ручной труд и, как следствие, доходы инициатора не намного превышали доходы каждого работника его предприятия. По сути,  величина и характер доходов участников такого производства не мно�гим отличался от доходов артельщиков. И, чтобы инициатор стал бога�тым, ему еще раз предстояло проявить незаурядную смекалку и труд, и  исторически значимую инициативу.


Представим себе эпоху, в которой приходилось жить и трудиться зарождающемуся промышленнику. Конец средневековья. Невероятная роскошь феодалов, дворян, нищета крестьян и пролетариев. Произвол феодалов и чиновников. Грубость, жестокость, войны,  голод и дикость.


Очевидно, что в этих условиях голодный пролетарий не мог сфор�мироваться паинькой и беззащитной овечкой, как это пытается учить нас коммунистическая идеология. Напротив, наёмный рабочий того времени в большей своей массе, был груб, жесток и дурно воспитан.


Вполне очевидно, что для проявления производственной инициативы это далеко не лучшие условия. Предприниматель был тесним феодалом и чиновником сверху, цеховиками сбоку и наемным рабочим снизу. Притом, если правила взаимоотношений с цеховиками для предпринимателя были более или менее определены и неизменны, а взаимоотношения с феодалами носили, хотя и рискованный, но эпизодический характер, то взаимоотноше�ния с наемными рабочими  для предпринимателя были неизбежно непрерыв�ны и носили весьма жесткий характер. Причем, предпринимателю постоянно требовалось расходовать свои силы и время на удержание наемных рабо�чих в повиновении, которое требовало само производство.


Используя лошадь и крупных животных в своем производстве, промыш�ленник видел явное преимущество этих беспритязательных существ, как в вопросе дисциплины, так и в вопросе экономической выгоды для себя. Сложность заключалась в том, что не во всем производственном процессе, не на всех производственных участках можно было применить лошадь, для производства требовались люди. В то же время животное, просто очевидно, было способно выполнить работы гораздо больше, нежели чело�век, хотя работа животного обходилась предпринимателю гораздо дешевле, нежели та же работа, выполненная рабочим. Кроме того, лошадь не жале�ли наемные рабочие, а порой просто ненавидели, что существенно сокра�щало срок её эксплуатации, и её гибель представляла для предпринима�теля определенный экономический ущерб.


Одновременно с приводами механизмов промышленного производства, основанного на конной тяге, в промышленности, по возможности, стали применяться механизмы, приводимые в движение силой падающей воды, вра�щающей колесо с лопастями. Такой механизм выполнял немалую долю необходимых работ и представлял собой агрегат с долгосрочными эксплу�атационными свойствами. Более того, сама энергия, приводящая в движе�ние механизм и весь производственный процесс, ничего не стоила в то время, когда на воспроизводство энергии животных требовались опреде�ленные расходы. Использование в производстве энергоисточников не животного происхождения оказалось еще выгоднее, нежели применение животных. Но главное преимущество для инициатора производства от использования энергосредств состояло в том, что именно энергосредства составляли основную часть дохода предпринимателя. Затраты предпринимателя на приобретение или  создание энергосредств, не только окупались, но они продолжали  приносить прибыль. При том, чем большая доля энергосредств относительно рабочей силы применялась промышленником, тем большую долю прибыли имел он относительно доли прибыли, приходящейся на всех наемных рабочих. И, действительно, если доля каждого члена производственного коллектива, состоящего из десяти человек, составляла 0,1 от прибыли, то и предпри�ниматель имел долю, соизмеримую с этой величиной. Но, если предпринима�тель применил лошадь, которая в 5 раз сильнее человека, то доля прибы�ли каждого рабочего так и осталась 0,1, в то время, как доля промыш�ленника составит 0,5, независимо от того сократил ли он рабочих или с помощью лошади увеличил количество выпускаемой продукции. Очевидно, применение только одной лошади обеспечивало промышленнику более благо�получное материальное положение относительно благосостояния каждого рабочего в пять раз. Использование энергии других источников, приводя�щих в движение производство, обеспечивало промышленнику относительный уровень благосостояния, просто не соизмеримый с уровнем благосостояния каждого рабочего. На промышленника работала энергия природы, на рабо�чего - его собственная энергия». При том энергию природы промышленник может использовать каждый раз всё в большем количестве, в то время как силы рабочего ограничены, и они позволяют ему иметь только постоянную величину дохода, определяемую и ограниченную его физическими воз�можностями.


Использование энергосредств и их эксплуатация становятся главным поприщем промышленника, но на этом не завершается формирование исто�рической сущности промышленника, в чем мы убедимся в следующей главе.


Пока промышленник использовал в своем производстве силу животных, его экономические возможности не могли превысить возможности феодала, т.к. феодал эксплуатировал крестьянина вместе с его лошадью и сред�ствами производства. Но, как только промышленник перешел к использова�нию энергии неживой природы, его возможности стали потенциально неограниченными, и теперь было только дело времени, когда он будет способен превзойти феодала. И, действительно, феодал эксплуатирует человека и его лошадь,  величина энергии которых всегда есть величина постоянная, и, следовательно, как бы феодал не усиливал гнет, его прибыль будет величиной предельной, в то время, как промышленник эксплуатирует энергию природы, величина которой беспредельна.


И так, исследовав генезис промышленного производства и установив источник экономического благосостояния инициатора промышленного про�изводства, было бы весьма занимательно определить цену инициативы пред�принимателя.


 Исходя из того, что единица энергоемкости изделия состоит	из �EMBED Unknown��� энергии человека и �EMBED Unknown���энергии производства: �EMBED Unknown���, а энергия человека ЕЧ представляет собой сумму энергозатрат инициатора и энергозатрат рабочего �EMBED Unknown���,  то энергоемкость изде�лия  ЕT  можно представить в виде:


�EMBED Unknown���        (16 / .


Стоимость единичной энергоемкости составляет,   �EMBED Unknown��� ,  следовательно


�EMBED Unknown���  стоит  �EMBED Unknown���,


т.к. �EMBED Unknown��� стоит  �EMBED Unknown���,





то, следовательно,   �EMBED Unknown��� стоит также  �EMBED Unknown���.


Очевидно,  что  Nn  изделий стоит N( n-1)d   и, соответственно  EИ +  (N-1) EФ    стоит N (n-1) d. Чтобы определить,  как распределяется N(n-1)d между двумя сопроизводителями, определим вначале, на какую сумму произведено энергоёмкостей рабочей силой и энергосредствами.


В создании n N  единиц изделий принимали участие три производственные категории : 


1. инициатор производства,    2. рабочий,    3. энергосредства.


 Каждая категория, по сути, создала определенное количество энергоём�костей которые представляют собой единичные изделия. Количество энергозатрат, израсходованных на создание n N изделий выражается суммой энергозатрат каждой категории :


�EMBED Unknown���


Очевидно, если вся совокупная энергия создала n N энергоёмкостей, то соответственно энергия  N (n-1) EА энергосредств создала N(n-1) энергоемкостей, энергия (N-1) Еф  создала (N-1) энергоемкостей. Энергия 1ЕИ создала непосредственно одну энергоемкость. Т.к. каждая энергоемкость соответствует одной единице изделия, то, следовательно, энергосредства создали (N-1) изделий, рабочие N (n-1) изделие, инициатор 1 изделие.


К данному заключению  можно придти и другим путем. Как известно, энергоёмкость остается таковой, если её созидала энергия любого ис�точника.


И, следовательно, одинаковые по величине энергоёмкости могут быть противопоставлены друг другу, если даже в одних из них воплощена только энергия рабочего, а в других только производственная энергия. Следовательно, можно определить количество единичных энергоемкостей, для создания которых потребовалась бы только энергия рабочего или только энергия машин.


Величина дохода, приходящаяся на долю каждого из сопроизводителей, соответствует количеству изделий, произведенных их энергозатратами и будет соответственно равна:


на долю энергосредств придется: �EMBED Unknown��� денежных единиц,


на долю рабочих�EMBED Unknown���денежных единиц ,


на долю непосредственного труда инициатора придется �EMBED Unknown��� денежных единиц.


Но средства производства, внедряемые в производство инициатором, являются исполнителями работ для инициатора, и не столь потому, что они ему принадлежат, а поскольку они являются заместителями его непосредственного участия в создании продукции. Следовательно, невооруженный рабочий, расходующий лишь только свою собственную энергию, хотя и на управление энергосредствами, не может состязаться с энерго�вооруженным инициатором производства. Каждой единице трудозатрат рабочего противостоят несоизмеримые количества энергозатрат, исполь�зуемых инициатором производства.


Однако, если для рабочего его количество товаров является не только доходом, но и прибылью, то для инициатора прибыль будет вдвое меньше, т. к. инициатор должен заплатить деньги за приобретенную у энергопроизводителя энергию.


Если на создание N n  изделий было израсходовано N (n-1)  единиц энергии производства, то, следовательно, инициатор заплатит энергопроизводителям N (n-1 )d и его прибыль составит: 


�EMBED Unknown���


Эта величина и определяет цену инициатора производства. Цена производства почти пропорционально производственной мощности энергосредств, и несколько меньше величины стоимости самой энергии приобретенной для производства, но несоизмеримо больше стоимости рабочей силы.


Однако и эта прибыль не вся пойдёт в распоряжение промышленника. Когда предприятие невелико, то инициатор сам способен справиться со всеми функциями инициатора и в таком случае эта прибыль, по праву принадлежит инициатору. Но при увеличении предприятия пред�приниматель нанимает себе помощников, на которых предприниматель возлагает часть своих функций инициатора. Теперь промышленник создал инициативную группу, между членами которой распределены функции инициатора. Оплату работ членов  инициативной группы промышлен�ник производит из прибылей, которые ему создали его средства произ�водства. При том цена труда члена инициативной группы соизмеряется с величиной цены инициатора. Вот, почему управленцы, менеджеры, инженерно-руководящий состав предприятия  имеют заработную плату выше, чем у рабочих( в отличие от рабочих их обрабатывают машины промышленника.


Однако, какой бы не была справедливой оценка всех участников про�изводства и, как бы не была  велика цена инициативы промышленника, реалии экономики вносят в них свои весьма суровые коррективы.


Когда между товаропроизводством и энергопроизводством состоялось распределение произведенной продукции, на долю промышленного  производства пришлось, около  �EMBED Unknown���    единиц продукции. Если рабочий и промышленник, как два главных соучастника, поделят оставшуюся часть изделий между собой по количеству принадлежащих  каждому энергозатрат, то на долю рабочего придется всего �EMBED Unknown��� часть от всего произведенного, даже чуть меньше, чем �EMBED Unknown��� часть. Но всё промышленное производство изначально предполагает производство больших количеств  товаров,  предназначенных для массового  потребителя, большую  часть  которых и составляет самая многочисленная часть общества - рабочие. Следовательно, главным потребителем результатов общественного производ�ства и являются сами рабочие. Если же рабочие будут не способны приобретать товары, то в экономике возникнет ситуация, называемая кризисом перепроизводства.


Очевидно, что справедливое распределение прибыли между двумя соучастниками производства оборачивается кризисом в экономике, затором движения товаров к  потребителю, который обусловлен низкой платежеспособностью самой многочисленной группы общества - рабочи�ми. Как решает эту самую сложную проблему  промышленник, мы рассмот�рим в следующей главе.
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