Глава IX.


О понятии простого и развёрнутого товарного производства.


Во всех учебниках политэкономии для вузов СССР о простом и развёрнутом товарном производстве говорится весьма скупо и абсолютно не имеет никакого определения само товарное производство. В этих учеб�никах говорится о сущности товарного хозяйства, говорится об общих чертах и различиях простого и развернутого товарного производства, но о самом товарном производстве - ни слова.


И такое добросовестное увиливание от этой темы вполне объяснимо, ибо товар, как вещественную категорию, произвести невозможно. Произвести можно изделие, продукт производства. Одновременно товаром может стать любой предмет, любая вещь, любая услуга, рабочая сила и даже мысль, но при определенных условиях.


С другой стороны, когда товар попадает в руки потребителя, он стано�вится средством или продуктом потребления и теряет свойства товара. Человек не потребляет товары, он потребляет конкретные вещи. И действительно, подаренное кому-либо производителем изделие никто не осмелится назвать товаром. Изделия или продукты, производимые производителем и потребляе�мые им или его семьей, также не являются товарами. Угощение, выставляемое на стол перед гостями хлебосольным товаропроизводителем, также нельзя назвать товаром, хотя те же самые продукты, когда он вынесет на рынок, становятся товарами. Если феодал получил от крестьянина оброк, то он получил только сельхозпродукты, если феодал отправит их на рынок для продажи, то этот оброк становится товаром.


Можно заметить, что товар является категорией экономической, относя�щейся к сфере распределения общественных продуктов. В подтверждение это�му, можно заметить, что товар есть, хотя и самостоятельная, но весьма вре�менная ипостась вещей на пути превращения продукта производства в про�дукт потребления. Поэтому вполне уместно заметить, что, пользуясь поня�тиями "товар", «товарное производство ", мы весьма вольно обращаемся с этими терминами, подразумевая под ними совершенно другие понятия, одно�временно, перенося на них несвойственные им признаки, но с которыми товар, так или иначе, взаимосвязан. Когда же мы исследуем сущность этих катего�рий, необходимо относится к самой теме весьма требовательно и корректно.


По поводу определения товара марксистско-ленинская политэкономичес�кая наука, так же, как и в некоторых других случаях, дала маху. Вот дослов�ная трактовка товара, изложенная в весьма распространенном учебнике поли�тической экономии под редакцией Э. Я. Брегеля  и  А. Д. Смирнова, издательство Высшей  школы,  Москва , 1972 г., стр.62. 


 « Товарное  производство функцио�нирует не для удовлетворения собственных потребностей, а для обмена, и соответственно этому товар является продуктом труда, производимого для обмена.


Товар обладает двумя свойствами: во-первых, способностью удовлетворять какую-либо человеческую потребность и, во-вторых, способность обмениваться на другие товары.» И это всё. Как видим, самого определения нет. Приблизительно то же самое изложено в солидной справочной литературе.


Теперь становится вполне понятно, что, не владея определением товара, марксисты не смогли и определиться с товарным производством. Отсюда следует ряд дальнейших ошибок и невольных субъективистских выводов  в их теории. Нет сомнения, Маркс понимал, что экономика тесным образом связана с производством и что результаты производственной деятельности являются предметом экономических отношений, но он так и не смог размежевать эти категории, рассматривая производственные и экономические отношения, как единое целое, равно как и такие понятия,  как способ эксплуатации и способ производства, объединенные  им в одно понятие. Нам же удалось подметить, что товарное состояние продукты производства приобретают лишь в определенных условиях и мгновенно их утра�чивают, как только они перешли  в руки потребителя, когда продукты производства становятся продуктами  потребления или предметами  использования  и эксплуатации. 


Далее, продолжая наблюдения, можно заметить, что если продукты производства отправлены на склад, то они еще не стали товарами, разумеется, в том случае, если за них не заплачено. Но стоит только  им по�пасть в руки торговца, как они превращаются в товар. Торговец приобретает продукты производства для продажи, и, следовательно, продукт произ�водства приобретает товарную ипостась в момент обмена его на деньги. Следовательно, продукт производства или любую другую вещь превращают в товары деньги. Когда товар передаётся либо потребителю, либо посреднику /продавцу/ и за него производитель  получил деньги, появляется товар.


Если потребитель купил изделие прямо у производителя, и  сразу стал его использовать, то превращение  изделия в товар и товара в предмет потребления заняло по времени считанные секунды. Но, если  продукция, приобретена торговцем, то в товарном состоянии, эта продукция может нахо�диться весьма продолжительное время.


Очевидно, что товар есть промежуточное состояние на пути превращения продукта производства в продукт потребления посредством денег.


В этом умозаключении просматривается один вопрос, требующий разрешения. Вопрос естественный: почему человечеству потребовалось создать столь сложную процедуру товарной формы распределения общественного продукта на пути превращения продуктов производства в продукты потреб�ления?                                                     


Для ответа на поставленный вопрос нам необходимо разобраться какая роль в обществе отводится товаро-денежным отношениям.


Деньги, как средство обращения, возникают тогда, когда в обществе назрела необходимость упорядочить распределение общественного продукта по новым правилам. С разделением общественного производства на индивидуальные хозяйства и в связи с этим, происходит разрушение общинно-ро�дового строя и возникновение новой социальной системы. Чтобы упорядо�чить распределение общественного продукта между членами общества, тре�буется не коммунная система распределения, где распределяет человек, получивший доверие от большинства членов общины, или каким-либо другим путём присвоивший это право, а новая система, где каждый общественный элемент самостоятельно участвует в распределении общественных продуктов. Регулятором между потребителями и производителями являются товаро-денежные отношения, а инструментом этого регулирования являются деньги. Деньги и превращают продукты производства в товары.


Сущность и функции денег исследованы марксизмом весьма полно и тщательно, за исключением того положения, что деньги являются тем реаль�но существующим фактором, претворяющим продукты производства в товар. Благодаря деньгам продукты производства, чтобы стать продуктами потреб�ления, проходят товарную стадию и приобретают все те свойства, которые описывает классическая политэкономия.


Теперь становится очевидным, что процедура превращения продуктов производства в товары и превращение товаров в продукты потребления обусловлена необходимостью в создании не централизованного / демократи�ческого / распределения и перераспределения общественного продукта между элементами общества. И весьма трудно себе представить другой способ распределения, который бы так же четко и рационально справлялся бы с поставленной задачей. Пребывание продуктов производства в товар�ном состоянии есть, в определенном смысле, сопутствующий эффект при существующей системе распределения общественного продукта. Но и осущест�вить столь широкомасштабную задачу, как демократическую систему распре�деления общественного продукта без товаро-денежных отношений было бы невозможно.


Когда мы выяснили, что товар есть категория чисто экономическая, мы можем с убежденностью утверждать, что товар произвести невозможно,  он возникает только при противопоставлении продуктов производства деньгам, т.е. путем вовлечения продуктов производства в товаро-денежные отношения. Вот, почему товаром могут стать любые вещи, не только   продукты производства.


Понимая, что товарное состояние вещей вызвано процедурой демокра�тического распределения общественного продукта, можно с уверенностью констатировать тот факт, что нет никакого именно товарного производ�ства, ни сложного, ни развернутого. Зато нам предоставляется возможность выявить такие два самостоятельные, хотя и взаимно связанные явления в обществе, как:


товарные отношения простые и развернутые,


производство - простое и развернутое.


В своих исследованиях Маркс весьма точно показал возникновение полной или развернутой стоимости, чем убедительно продемонстрировал генезис товаро-денежных отношений.


Мы же со своей стороны рассмотрим эволюцию самих товаро-денеж�ных отношений.


В начале зарождения товаро-денежных отношений каждый производи�тель время от  времени выступает и продавцом результатов своего тру�да и потребителем результатов  труда других производителей. По мере совершенствования производственных технологий происходит, как увеличение излишков, потребляемых раньше только самим производителем, продуктов, так происходит и характерное разделение производственных хозяйств по  тем продуктам, которые производителю было удобнее производить в силу условий и специфики его производства. Формируется производственное разделение труда, появляются ремесленники, не связанные с производством средств питания. Вместе с тем труд каждого производителя,  независимо чем он занимался, оставался ручным, т. е. производитель не был оснащен какими бы то ни было энергосредствами. Следовательно, в продуктах производства были воплощены только энергозатраты самих производителей. При таком уровне производства величина всего производимого за год продукта не превышала 360 человеческих энергоединиц. И если даже взять ремесленника, который вынужден продавать весь объем своей продукции, то этот ремесленник может вступить в торговые отно�шения с другими товаропроизводителями столько раз, сколько позволяет ему величина его продукции. Если представим, что каждый производитель на единицу своей продукции затратит величину своей энергии, определя�емую восьмичасовым рабочим   днем, то каждый производитель  способен вступить в торговые отношения только  с одним товаропроизводителем. Если же на производство одного  изделия требуется два человеко-дня, то производитель будет способен вступать в торговые отношения каждые два дня, но все равно при этом производитель способен вступить в тор�говые сделки только с одним товаропроизводителем в день. В сущности, нам совершенно безразлично, сколько истинных торговых операций проводит в день товаропроизводитель, ибо величина товарной массы, которой спо�собны обменяться товаропроизводители,  не может быть больше величины трудозатрат самих производителей. А это значит, что каждый продавец, являясь производителем, совершает операцию обмена части своих энерго�затрат на эквивалентную часть энергозатрат такого же продавца-производителя. Вполне очевидно, что каждый производитель может вступить с ему подобными в торговые отношения ограниченное число раз. Притом это число раз - есть величина постоянная и не зависящая от числа членов этого общества. Следовательно, каким бы ни было большим общество, коли�чество раз, когда производители вступали в товаро-денежные отношения, определено и ограничено величиной продукции, которую способен произвести каждый производитель. И, следовательно, ограничено величиной его энергетического потенциала. Максимальное количество торговых операций, которые способен совершить каждый производитель, определено средним количеством производимых им товаров в день и равно величине двойного количества этих товаров. Это значит, что производитель определенное количество раз вступает в торговые сделки, как продавец и такое же количество раз он может выступать, как покупатель. Весьма важно заме�тить, что минимальное количество торговых партнеров, способных произвес�ти обмен равными количествами товаров, есть величина, определяемая коли�чеством товаров, продаваемых каждым из этих партнеров. Если каждый про�изводитель способен производить n изделий, то для полного обмена требуется всего n + I  партнеров. Очевидно, что среднее количество товаров в день, которое производитель способен предложить на рынке, огра�ничено возможностями  его организма, которое для среднестатистического че�ловека составляет около одного киловатт-часа энергии.


Из ограниченных возможностей производителей следует, как огра�ниченные их покупательные способности, так и ограничение круга товаропроизводителей, оптимально необходимых друг другу для обмена. И, что примечательно, в этих ограниченных условиях нет места большому количеству ассортимента товаров.


Результатам труда каждого производителя может быть противопоставлено такое же количество результатов труда других товаропроизводите�лей.


Очевидно, что подобная система товарообмена для их участников не является развернутой, в том смысле, что ни у одного из участников товаро-денежных отношений нет даже потенциальных возможностей охватывать не�ограниченное число ни покупателей, ни продавцов. Напротив, система этих товаро-денежных отношений ограничивает число партнеров, в нее входящих. Именно ограниченное число партнеров товаро-денежных отношений и представляет собой систему простых товаро-денежных отношений.


Наряду с простыми товаро-денежными отношениями в обществе воз�никают и существуют развернутые товаро-денежные отношения, обусловлен�ные существованием в обществе торговцев. Эта категория общества, не занятая в производстве, занята в сфере перераспределения общественно�го продукта. Благодаря торговцам, узкий замкнутый круг производителей разрывается и для товаров, появляется возможность охватить более широкий круг потребителей.


Торговец вступает в отношения с множеством производителей и с не меньшим множеством потребителей. Таким образом, для торговца товаро-денежные отношения не ограничены возможностями самих производителей, и, следовательно, для него товаро-денежные отношения от�крыты или развернуты. Количество членов общества, которое способен охва�тить торговец, определяется не возможностями производителей, а количеством денежных средств, находящихся в товарообороте данного торговца. Но самое главное то, что такая система товарообмена потенциально не огра�ничена и способна вовлекать бесконечное количество товаров в товаро-денежный оборот.


Вместе с тем, количество производимой в обществе продукции ограни�чено возможностями каждого производителя,  применяющих в производстве ручной труд. Следовательно, величина товарной массы, которую способно произвести и потребить общество, ограничена и всегда пропорциональна количеству совокупных энергозатрат всех производителей. Величина товарной массы, вовлеченной в развернутые товаро-денежные отношения и того меньше, т. к. не все произведенное в общественном производстве выставляют для обмена  или для продажи.


Большую часть произведенного каждый производитель потребляет сам. Следовательно, развернутые товаро-денежные отношения в обществе, даже с появлением торговца, носят локально-эпизодический характер и представляют собой лишь потен�циальную возможность для общества к переходу к ним. Для того чтобы по�тенциальная возможность стала реальностью и нормой общественных отношений, необходим неограниченный рост объема общественного продукта. Если величина производимого общественного продукта будет нарастать день ото дня, год от года, то механизм развернутых товаро-денежных отно�шений будет реализован.


Очевидно, что справиться с этой задачей с помощью людских трудозатрат, ограниченных самой природой, невозможно. Эта задача разрешима только с привлечением в общественное производство дополнительной энергии при помощи энергосредств.


И действительно, если при использовании человеком в производстве только своей энергии общество получало из года в год одно и то же ко�личество общественного продукта, то, применив энергосредства, общество получит прирост общественного продукта на величину, произведенную эти�ми энергосредствами. С увеличением количества используемых в производ�стве энергосредств, количество производимой продукции перестает быть ограниченным возможностями человека, и, следовательно, при таких условиях общественное производство переходит к развернутой, не ограничен�ной ничем системе производства.


Теперь вполне очевидно, что основой перехода общества к развернутому производству,  являются все те энергосредства, а еще корректнее энергия природы, привлечённая человеком в общественное производство.


Очевидно и то, что в основе развернутых товаро-денежных отношений лежит привнесенная в производство энергия.


Здесь можно констатировать тот факт, что коль товаро-денежные от�ношения обуславливают демократическую форму распределения обществен�ного продукта, что в свою очередь является экономической основой для всей сферы демократических отношений в обществе, энергия, привлеченная в общественное производство, является первопричиной и главным определяющим фактором развития общества по пути демократии. 


Следует заметить, что роль самого человека в этом процессе ни коим образом не занижена, ибо это сам человек, обуздав энергию природы, получил возможность обуздывать все пороки, которые достались человечеству от времен дикости. В этом смысле человек подобен Прометею.


Безусловно, нельзя не отметить то значение, ту неоценимую услугу, которую оказали промышленники обществу,  внедряя в общественное производство энергосредства, невзирая на те нападки, которые сыпятся на них со стороны всех левых сил и невежественных их соотечественников.
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